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0 Telekiem: A Bei unserer Telekom Hauptversammlung dreht sich alles um das Thema Die #BloggerLounge auf der Invest in Stuttgart war wieder einer der

Ime .® #Kiinstlichelntelligenz (KI). .KI ist gekommen, um zu bieiben. Ki ist die Zukunft. Wir meistbesuchten Hotspots der Messe und die Telekom war als Sponsor mittendrin!

: nutzen Ki inzwischen in rund 400 Projekten. In der ganzen Telekom. Dar ..see more Die BloggerLounge ist DER Ort auf der Invest, um #Finfluencer zu treffe ..see more
Moderne Aktienkultur
See translation See translation

Wir schatzen das Feedback unserer Anlegerinnen und Anleger! ..see more g

See translation




Disclaimer

Diese Prasentation enthalt zukunftsbezogene Aussagen, welche die gegenwartigen Ansichten des Managements der Deutschen Telekom hinsichtlich zukiinftiger Ereignisse widerspiegeln.
Diese zukunftsbezogenen Aussagen beinhalten Aussagen zu der erwarteten Entwicklung von Umsétzen, Ertragen, Betriebsergebnis, Abschreibungen, Cashflow und personalbezogenen
Malnahmen. Daher sollte ihnen nicht zu viel Gewicht beigemessen werden. Zukunftsbezogene Aussagen unterliegen Risiken und Unsicherheitsfaktoren, von denen die meisten schwierig
einzuschatzen sind und die generell auRerhalb der Kontrolle der Deutschen Telekom liegen. Zu den Faktoren, die unsere Fahigkeit zur Umsetzung unserer Ziele beeintrachtigen kénnten,
gehoren auch der Fortschritt, den wir im Rahmen unserer personalbezogenen RestrukturierungsmaRnahmen und anderer Maltnahmen zur Kostenreduzierung erzielen, sowie die
Auswirkungen anderer bedeutender strategischer, personeller und geschaftlicher Initiativen, so z. B. der Erwerb und die VerauRRerung von Gesellschaften und
Unternehmenszusammenschlisse und unsere Initiativen zur Netzmodernisierung und zum Netzausbau. Weitere mogliche Faktoren, welche die Kosten- und Erlosentwicklung wesentlich
beeintrachtigen kénnen, sind ein Wettbewerb, der scharfer ist als erwartet, Veranderungen bei den Technologien, Rechtsstreitigkeiten und regulatorische Entwicklungen. Des Weiteren
konnen ein konjunktureller Abschwung in unseren Markten sowie Veranderungen bei den Zinssatzen und Wechselkursen ebenfalls einen Einfluss auf unsere Geschaftsentwicklung und die
Verfligbarkeit von Kapital zu vorteilhaften Bedingungen haben. Veranderungen unserer Erwartungen hinsichtlich kiinftiger Cashflows kénnen Wertminderungen fiir zu urspriinglichen
Anschaffungskosten bewerteten Vermdgenswerten zur Folge haben, was unsere Ergebnisse auf Konzern- und operativer Segmentebene wesentlich beeinflussen kdnnte.

Sollten diese oder andere Risiken und Unsicherheitsfaktoren eintreten, oder sollten sich die den Aussagen zu Grunde liegenden Annahmen als unrichtig herausstellen, so kdnnten unsere
tatsachlichen Ergebnisse wesentlich von denjenigen abweichen, die in zukunftsbezogenen Aussagen ausgedrickt oder impliziert werden. Wir kdnnen nicht garantieren, dass unsere
Schatzungen oder Erwartungen tatsachlich erreicht werden. Wir lehnen — unbeschadet bestehender kapitalmarktrechtlicher Verpflichtungen — jede Verantwortung fiir eine Aktualisierung
der zukunftsbezogenen Aussagen durch Berlicksichtigung neuer Informationen oder zukiinftiger Ereignisse oder anderer Dinge ab.

Zusatzlich zu den nach IFRS erstellten Kennzahlen legt die Deutsche Telekom auch andere Kennzahlen vor, u. a. EBITDA, EBITDA-Marge, bereinigtes EBITDA, bereinigtes EBITDAAL,
bereinigte EBITDA-Marge, Core EBITDA, bereinigtes EBIT, bereinigter Konzernlberschuss, Free Cashflow, Free Cashflow AL sowie Brutto-Finanzverbindlichkeiten, Netto-
Finanzverbindlichkeiten AL und Netto-Finanzverbindlichkeiten, die nicht Bestandteil der Rechnungslegungsvorschriften sind. Sie sind als Erganzung, jedoch nicht als Ersatz fur die nach IFRS
erstellten Angaben zu sehen. Diese Kennzahlen, die nicht Bestandteil der Rechnungslegungsvorschriften sind, unterliegen weder den IFRS noch anderen allgemein geltenden
Rechnungslegungsvorschriften. Andere Unternehmen legen diesen Begriffen unter Umstanden andere Definitionen zu Grunde.



Konzern-Ergebnisse Q1 2024:

Verlassliches und stetiges Wachstum

#DT724Q1




Highlights Q1 2024
Das Schwungrad dreht sich: Verlassliches und stetiges Wachstum

Highlights Q1 2024

- Starkes Kundenwachstum in USA/DE/EU W Ny
fort 13’ <5,
gesetzt @ );)
- Verlassliches stetiges Wachstum: 30 Quartale in (§ /O¢
Folge organisches EBITDA AL-Wachstum in DE, V%

25 Quartale in EU
- Ausblick 2024: leicht angehoben HE B
- Glasfaser in USA: TMUS beteiligt sich an JV

(3,5 Mio. Haushalte bis 2028) «©
) >
- M&A: TMUS vollzieht den Kauf eines kleinen é/ @"
Wettbewerbers (Ka’ena) 61/3 WO

- Ziele vom Kapitalmarkttag 2021: Gut im Plan




Finanzkennzahlen Q1 2024 (organisch)

Alle Segmente wachsen

Ber. EBITDA AL Q1 2024 Vachstum ber.

Core EBITDA AL
Wachstum ggu. Vorjahr, organisch v;)r:e7 99t
TMUS
&= 6,1%
- +401 Mio. €
D

. 3,0%

+75Mio. €

8,1%
@ +81 Mio. €

1,5%
+1Mio. €

Ber. EBITDA AL2 Q1 2024 nach

Segmenten
in Mio. €

I ~us o EU

SYS

Wichtige Finanzkennzahlen Q1/24

Wachstum ggu. Vorjahr in %, organisch

Umsatz Konzern 1,6 %
Service-Umsatze Konzern - 41 %
Service-Umsétze (ohne USA) 3,6 %
Ber. Core EBITDA AL Konzern _ 6,9 %
Ber. EBITDA AL Konzern 5,8%
Ber. EBITDAAL (ohne USA) 5,2%

1 GemaR IFRS. Nach US-GAAP betragt das Wachstum 8,0 %. Ber. Core EBITDA ohne riicklaufige Umsétze aus Endgeratevermietung (-0,1 Mrd. US-$ ggi. Vorjahr).

2 0hne GHS (-175 Mio. €). EBITDA AL Konzern i.H.v. 10.473 Mio. €

Die Ergebnisse des Konzerns aus Q1/2023 sind in dieser Prasentation aus Steuerungssicht dargestellt: der Ausweis bestimmter wesentlicher Finanzkennzahlen wie Umsatz und ber. EBITDA AL erfolgt so, als wenn GD Towers noch voll konsolidiert wére
Diese Sicht unterscheidet sich von der Abschlusssicht der DT, gemaR welcher Group Development als aufgegebener Geschaftsbereich behandelt wird. Weitere Einzelheiten entnehmen Sie bitte dem Back-up dieser Prasentation bzw. dem

Geschéftsbericht der DT, beide abrufbar unter www.telekom.com/de/investor-relations.




Netzausbau und Kundenwachstum

Investments zahlen sich aus

5G Netzabdeckung

Bevolkerungin %

,— +2 PP —

95% 97%

Q1/23 Q1/24

Glasfaser Netzabdeckung
Haushalte in Mio. ‘ +3,6 1

17,5

13,9

Q1/23 Q1/24

Netto-Neuzugange Mobilfunk
Vertragskunden in Tsd.
1.671 1.685

Q1/23 Q1/24

Netto-Neuzugange Festnetz?
in Tsd.

Q1/23 Q1/24

1D +EU. D: nur unter eigener Marke. 2D +EU




Kunden

Robustes Wachstum uber mehrere J

ahre hinweg

USA (Postpaid-Kunden)

in Tsd. 6.419

5.486 5.495 5.650

2019 2020 2021 2022 2023

Ohne USA (Vertragskunden)?!
in Tsd.

1.978
1.590 1.720

2019 2020 2021 2022 2023

Netto-Neuzugange Mobilfunk &

Netto-Neuzugange Festnetz

Breitband
in Tsd.
655 /704 611
419 - 545
2019 2020 2021 2022 2023
. -
in Tsd.
358 339 356
-306 - - 234 -
2019 2020 2021 2022 2023

1D +EU. D: Seit 2021 eigene Endkunden ohne Multi-Brand, loT-Privatkunden und Schnellstarter.




Prognose 2024
Verlassliches und stetiges Wachstum

Ber. EBITDA AL! — “+6% —3 Ber. Ergebnis je Aktie Ii 9% ————
in Mrd. € 104 42,9 in€ >1,75 >1,75
- . . =
DT ohne
USA
2020 2022 2023 2024 gemal 2020 2023 2024E gemaR  2024E gemaR
Verkauf Mobilfunkmasten pro forma akt. Prognose CMD 2021 akt. Prognose
Free Cash Flow Ii 7% —— Dividende
n Mrd € >18 9 in € 0’70 0’77 40'60%
0,60 0,64 vom
bereinigten
Ergebnis
je Aktie
2020 2023 2024S gemaR  2024S gemaR 2020 2021 2022 2023 2024
CMD 2021 akt. Prognose + 2 Mrd. € Aktienrtickkauf

1 Prognose von TMUS basiert auf Mittelwert der Prognose nach US-GAAP fiir das ber. EBITDA . H. v. 31,5-32,0 Mrd. US-$; fiir das ber. Core EBITDA . H. v. 31,4-31,9 Mrd. US-$ und fiir den FCFi. H. v. 16,4-16,9 Mrd. US-$. Prognose fiir FCF AL von
TMUS bleibt aufgrund von Rundungseffekten unverandert. Bei der Prognose wird von einem negativen Uberleitungseffekt von -0,9 Mrd. US-$ fiir das ber. EBITDA und ber. Core EBITDA aus der IFRS-Uberleitung ausgegangen. Basiert auf Wechselkurs
von1€=1,08US-$. 2 Guidance 2024 umfasst Riickfliisse i. H. v. 0,2 Mrd. € im Zusammenhang mit der Funkturm-Transaktion. 2023 pro forma umfasst Riickfliisse i. H. v. 0,1 Mrd. € im Zusammenhang mit der Funkturm-Transaktion. Beide Betrage

ohne erhaltene TMUS-Dividende.




Deutschland-Ergebnisse Q1 2024:
Verlassliches und stetiges Wachstum

#DT724Q1




Das Segment Deutschland liefert einen wesentlichen Beitrag zu
Umsatz und Ergebnis der Deutschen Telekom AG

Menschen

(€

6,3--

Mrd. €

k Umsatz

~
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[e]

2,576+

Mrd. €

)

(0

o

~

63,28 mio.

Mobilfunk-Kunden

4 )

dl
20,4 Mio.*

Glasfaser-

@ITDA AL berein@

4 )

4,4 Mio.

TV Kunden

)

4 )

%
96,5 %

Haushalts-

Anschlusse
o Y,

C0 )
()

99 534

Mitarbeiter im

o j
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- )
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78,2 Tsd.

Mitarbeiter in ges.

\ Segment D+ )

kDeutschland***j
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Deutschland

EBITDA-Wachstum im 30. Quartal in Folge

Umsatzwachstum (organisch)
in % ggu. Vorjahr

3,0%

2,6 %

Ber. EBITDA AL (organisch)
in % ggl. Vorjahr

31% 3,0% 3,1% 3,0% 3,0%

29% 3.2%

Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23

Q1/24

Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24 Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24%
.Wach"stur.n Service-Umsatz Mobilfunk (organisch) Wachstum Service-Umsatz Festnetz Durch Saisonalisierung bei
in % ggii. Vorjahr (organisch) Auftragen des dffentl.

in % ggi. Vorjahr Sektors beeintrachtigt
2,1%
3,4 % 1,6 %

1,3% 1,2%

Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24

1 Der organischen Wachstumsrate Q1/2024 liegt die Annahme eines Abschlusses der Funkturm-Transaktion am 1. Januar 2023 zugrunde, der tatsachliche Abschlusstag war jedoch der 1. Februar. Damit profitiert die ausgewiesene Wachstumsrate

des EBITDA AL von einem Monat hoherer Leasing-Opex in Q1/2023.




Deutschland

Umsatz Festnetz: Stabile Entwicklung

Umsatz mit Endkunden Festnetz (ausgewiesen)

in Mio. € — “1,6% —
3.177 3.228

- Breitband-Umsatze

B single Play- und
andere Umsétze

1.844

Q1/23 Q1/24

+4,2 %

-1,6 %

Umsatzwachstum Breitband (organisch)
in % ggu. Vorjahr

4,7 % 0% o
4,0% 4,0% 4,2%

Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24

Umsatz mit Endkunden Festnetz (organisch)
in % ggu. Vorjahr

2’2 % 2,4 %

Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23

Q1/24

Umsatz Wholesale-Anschliisse (organisch)
in % ggu. Vorjahr

10% -1’6 % 14% 0,8 %
30%
Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24

13



Deutschland
Kennzahlen Festnetz: Breitband langsamer, TV und FTTH schneller

Netto-Neuzugange Breitband Netto-Neuzugange TV 46 Tsd. Netto-Neuzugénge
in Tsd. in Tsd. (OTT) bei TV, damit insg.
~350 Tsd. Kunden

74

68 73

50 51
36

Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24 Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24
Endkunden mit 2100 Mbit/s-Tarif FTTH-Kunden Ziel: Plus von ~450 Tsd.
in Mio./% der Kundenbasis 47% in Tsd. 2024, ca. +50 % ggu. 2023
0 46%
45%
42% 43% "
1.091

; I . . 769

Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24 Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24




Deutschland

Kennzahlen Mobilfunk: starker Kundenzuwachs in umkampftem Markt

Netto-Neuzugange eigene Vertragskunden?

Datennutzung?

Q1/23 Q1/24

in Tsd. GB pro Monat
310 350
274 289 281
+14 % ggii.
Vorjahr
Q1/23 Q2/23 Q3/23 Q4/23 Q1/24 Q1/23 Q1/24
Wechslerrate? Anteil MagentaEINS (Mobilfunk)?
in % in %
0,8 % 0,8 %

63 % 65 %

Q1/23 Q1/24

1 Eigene Endkunden ohne Multi-Brand, loT-Privatkunden und Schnellstarter. 2 der eigenen Privatkunden mit Vertrag. 3 der eigenen Privatkunden mit Vertrag.

15



Die richtige Strategie bringt uns zum Erfolg

Mehr
Glasfaser-Kunden in Retail & Wholesale

und Capex Effizienz

Neue

Produkte Kundenvorteile mit Next Level Magenta

Wachstum in

GK Festnetz

Vorbild fiir Digitalisierung
Digitales Erlebnis & Automatisierung

Bestes Netz Bester Service

Erstklassige

Kundenzufriedenheit

16



Wir bauen mehr Glasfaser als alle Wettbewerber zusammen

Alle Wettbewerber

Rollout Performance
(Ausbau Homes Passed in 2023e)




Kundenzufriedenheit ist fuir uns genauso wichtig, wie unsere

Finanzergebnisse
20 rNPS Punkte in Q1

5,4 Mio. Kundenfeedbacks

pro Jahr gesammelt, um dedizierte
Verbesserungsmalnahmen flr
unsere Kunden abzuleiten

*In 2023 bei Privatkunden, inkl. Textchat und Mail 18



Wir schaffen WOW-Momente flir unsere Kunden

Unsere Highlights fiir Sie

Magenta Moments @

Meine Vorteile

Apple AirPods Pro (2.
Genera tion)

MagenfaView

Magenta Moments

Unser Kundentreueprogramm mit wechselnden
einzigartigen Aktionen und einem stetig wachsenden
Partnernetzwerk

Mitarbeiter-Tools

Die besten Tools fur unsere Mitarbeiter
(z. B. MagentaView) im direkten Kundenkontakt —
fur die beste individuelle Beratung

19



Nur noch 17 Tage bis zur...

EURO2024




OFFIZIELLER
SPONSOR

OFFIZIELLER
TECHNOLOGIE-

J I \ PARTNER
Hg B

WIR SIND DER PARTNER DER UEFA EURO24




AUF DEM LAUFENDEN
BLEIBEN




Investor Relations: Consensus kostenlos verfiigbar

Consensus Details 02 and FY 2023 2027

D 2 e e ——— - e = Abbildung der Markterwartung: Median
der Analystenschatzungen

= Quartalsweises Update
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= Kostenlos auf der Website verfiigbar

= Detailliert: Absatz + Umsatz bis
Konzerngewinn, Free-Cash Flow,
Verschuldung und Dividende
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Youtube Videobeschreibung: Ubersicht der Fragen

3 YouTube

@ Deutsche Telekumh
4 Finflue’s
Vs |
Mo’itag, 4
17-20 Uhr

p|  4) 1:08:02/1:21:55 - TMobileUSA > « B £ [ O I

7> Teilen 5J- Bewerben =+ Speichern

antwortet anschlieBend zahlreiche Fragen von 4 der bekanntesten Finfluencer in Deutschland und aus dem Online-

Q&A

=4 Tim Hittges (CEO) und Christoph Greitemann (Investor Relations)
0:30:55 Einleitung
0:32:58 Transparenzhinweis zur Unabhangigkeit der Finfluencer

Finfluencer.
0:33:25 i 1. Markus Koch: Europaische Regulierung und Appell der grolien Telcos
Weiterfiihrende Infos zur européischen Regulierung:
= MWC24: Tim Hiittges mit 3 anderen Telco CEOs auf 1 Biihne: ‘Europe needs a new deal!: 3 - Europx
= Link auf die Session mit Markus Koch im Dez. 2023: B * Deutsche Telekom CEQ Tim Hottges | T-...
0:40:00 g 2. Christian W. Rohl: Geringe Renditen im Vergleich mit Asset-light Unternehmen in Big Tech
0:45:00 5 3. Lisa Osada: Synergien zwischen T-Mobile USA und Geschaft in Europa
0:50:59 g 4. Max Gamperling: Sind Satellitenanbieter wie Starlink Wettbewerber oder Partner?
__ Online-Fragenplattform.
0:56:28 #* Aktionarsvergiitung
Weiterflihrende Infos zur Dividende:
= Internetseite zur Dividende auf telekom.com: https://www_telekom.com/dividende
0:56:28 = Aktienrickkaufprogramm
0:57:50 = Verkauf von Telekomaktien durch den Bund
0:58:48 = Quartalsdividende
0:59:06 #* Konzernibergreifende Themen
0:59:06 Al

24



Informationsangebote fur Privatanlegende

Online (Investor Relations)

Internetseite telekom.com/ir

YouTube-Kanal Investor Relations

IR-Newsletter

Deutsche Telekom
Q1 2024 results

#D72401

Quartalsprasentationen

ETS
DAY 2021 Bonn

Kapitalmarkttage

Deutsche Telekom
"DAS GESCHAFTSJAR

2023

Geschaftsbericht

Onlineportal fiir Aktionar*innen

T

Internet Dialog for
shareholders

9 Deutsch

Shareholder number

Online password

% Online password forgotten
3 Shareholder number forgotten

1/We agree with the Terms of use and took
notice of the Information on data protection

Imprint

Personlicher Kontakt zu IR

Online (Deutsche Telekom allgemein)

Internetseite telekom.com

iiGreinoe  Christian llek

[
;

Linkedin-Profile von Telekom-Managern

NETZ
6 s o P @ e

~

BT - Bk

Deutsche Telekom Netzgeschichten

&

Telekom Netz

OPEN DIALOGUE.
HIGH TRANSPARI

Contact

25




Vielen Dank fir lhr Interessel
leback

Haben Sie kurz Zeit fur Feedback? Es ur 2 Fragen.
(Link auch in der Videobes hbg)
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